
4.什么是百度推广?
        百度推广是一种按效果付费的网络推广方式，用少量的投入就可以给企业带来大量的潜在客户，有效提升企业销售额和品牌知名度。

        百度推广按照给企业带来的潜在客户的访问数量计费，企业可以灵活控制网络推广投入，获得最大回报。

百度推广最大的优势是什么？


      百度推广是世界最大中文网站——百度——为企业带来的一场营销方式的革命，依托百度搜索引擎平台，独创按效果付费的网络推广方式，客户的投入可以灵活控制，效果可以清晰了解，轻松实现行商变坐商，用更少的推广投入带来更多的客户。 

做百度推广需要投入多少费用？

        对于首次开户的客户，需要一次性缴纳5600元，其中5000元是客户预存的推广费用，600元是服务费。

        开通服务后，客户自助选择关键词设计投放计划，当搜索用户点击客户的推广信息查看详细信息时，会从预存推广费中收取一次点击的费用，每次点击的价格由客户根据自己的实际推广需求自主决定，客户可以通过调整投放预算的方式自主控制推广花费。 
        当帐户中预存推广费用完后，客户可以根据情况进行续费。

我们公司规模小，推广费用有限，百度推广能帮我吗？


        百度推广是一种性价比很高的推广方式，企业花少量的钱就可以获得潜在客户、尝试先进的搜索营销服务。百度推广不仅适合大企业，更适合中小企业。这比雇业务员、开办事处更经济实惠。 

每次点击是如何计费的?

        点击价格取决于您和其他客户的排名、出价和质量度，最高不会超过您为关键词所设定的出价。

        1. 一般情况下，每次点击价格的计算公式为：


 

        2. 如果您的关键词排在所有推广结果的最后一名，或是唯一一个可以展现的推广结果，则点击价格为该关键词的最低展现价格。请注意：质量度越高，该关键词的最低展现价格越低。

        例如，搜索词“鲜花预订”，在北京地区有如下四个客户的推广结果可以展现（示例中数值仅供参考，不具有实际意义）：
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        由质量度*出价决定，推广结果的排名顺序依次为客户A、客户B、客户C、客户D的相应关键词。根据以上计算方法，每个关键词的点击价格分别如下：
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        请注意：

        1. 在这一计费方式下，关键词的点击价格肯定不会超过您自己设定的出价。

        2. 在同一排名上，质量度越高，您需要支付的点击价格就越低，建议您不断优化质量度以降低推广费用，提升投资回报率。

        3. 竞争环境随时可能发生变化，即使您的出价不变，同一关键词在不同时刻的点击价格也可能不同。

怎么控制我的推广预算？


      客户可以登陆  百度推广管理系统  ，设定推广预算计划，查看推广费用情况。客户可以通过控制关键词的数量、位置、投放地域、投放时间及每日消费限额等方式管理自己的投放预算，匹配业务发展节奏，达到最优的投放效果。 

怎么设置我的推广关键词？


      客户可以登陆百度推广管理系统，利用关键词管理功能及百度提供的关键词工具灵活管理自己的关键词。也可以请指定的客户服务代表提供专业的关键词方案建议。关键词需要根据推广情况不断优化，才能达到最优的推广效果。 

百度推广跟传统的报纸、电视等推广方式有什么区别？


      百度推广最突出的特点在于按效果付费，只有搜索用户对推广信息产生兴趣并主动点击了解详细信息才收取推广费用。让客户的推广费用投入到高意向潜在客户身上，针对性强，而且是客户主动找上门，行商变坐商，效果更好。

      其次，传统媒体推广费用动辄成千上万，甚至几十万，门槛很高，对于中小企业而言，一次投入这么多，风险也很大。而百度推广的客户一次投入几千元，关键词的点击费用最低0.1元起，适合更多的中小企业开展有效的推广。

      另外，通过百度推广，可以把意向客户引导到企业网站，展示更加丰富的信息、提供更多互动功能，帮助企业达到更好的推广效果。

百度能提供清楚的消费帐单吗？


      客户在百度推广管理系统中可以清晰查看关键词的点击、花费等情况，并可以根据自己需要生成个性化的统计分析报告，清晰透明，随时了解自己推广情况，还可以根据统计情况随时调整策略，做出灵活的调整，达到更好的效果。 

做百度推广的五大理由：

	理由1：覆盖面广
覆盖95%的中国网民，每天相应数十亿次搜索请求，将企业目标客户一网打尽；并拥有全国最大的网站联盟，35万家合作网站，每日50亿次的展现机会汇聚商机
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	理由2：按效果付费
完全按照给企业带来的潜在客户点击计费，无点击不计费。
免费获得海量展现，有效激发顾客购买欲，提升品牌形象。
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	理由3：针对性强
通过搜索关键词为企业准确锁定目标客户，通过四大用户行为定向方式：
网站定向、地域定向、主题词定向、人群定向让企业的营销投放精准有效。
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	理由4：自主操纵
推广方案自主灵活，可根据需求量身定制最优推广方案，多维度全方位统计报告让您投入明明白白，效果立竿见影，优化有的放矢。
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	理由5：投入少效果好
先进营销管理平台配合全程专业服务，几千元就能开展创新营销，带来更低的单客户获取成本和更高的投资回报率，为企业营销真正做到投入少效果好。
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